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Curso sobre licitaciones europeas: 

detección de oportunidades y preparación 

de ofertas ganadoras 

 

Programa 

Bruselas, 23 y 24 de mayo de 2019 

09:00 AM-13:00 PM 
 

El curso tendrá una parte teórica y otra práctica 

 

Jueves 23 de mayo: 

1.Introducción al mercado de licitación internacional: conceptos y claves 

• ¿Qué es una licitación multilateral? 

• Los grandes principios transversales. 

• Fases de todos los proyectos y oportunidades de negocio para mi empresa en cada 

fase. 

• Tamaño del mercado y actores. 

• Ventajas y dificultades. 

2. La Unión Europea como parte contratante de bienes, obras y servicios. 

• Reglas y procedimientos 

• Licitaciones por institución de la UE. 

• TED: Licitaciones electrónicas diarias. 

3. Identificación y selección de oportunidades. 

• Antes de comenzar a buscar oportunidades: tenemos que verificar si nuestra empresa 

puede participar 

o Tamaño 

o Resultados económicos 

o Experiencia internacional 

o Nicho de mercado 
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• ¿Dónde encontrar oportunidades? 

• ¿Cómo hacer una selección? 

o Criterio de selección 

o Metodología de selección 

4. La documentación legal. 

5. ¿Cómo responder a un anuncio de licitación? 

6. EOI: Expresión de interés. + 1 caso práctico (EOI) 

 

Viernes 24 de mayo: 

7. Búsqueda de expertos y socios del consorcio. 

8. Cómo preparar ofertas técnicas y económicas. 

9. Contrato 

• Procedimientos 

• Negociación 

• Recomendación  

+ caso práctico de licitación 

 

 

 


